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Saber como
empreender do zero
exige planejamento,
conhecimento e
estratéegia.

Se voceé estd nesse ebook, ja entendeu
que antes de abrir um negocio é
fundamental entender o mercado,
avaliar oportunidades e se preparar para
os desafios. E esse é o primeiro passo!

Para te auxiliar nessa trajetoria, trouxemos um passo
a passo detalhado para transformar sua ideia em
uma empresa estruturada e competitiva.

Vamos abordar desde a andlise do
mercado até a formalizacdo da empresa, e
VOCE aprenderd sobre modelo de negdcios,
planejamento financeiro, estratégias

de marketing e aspectos burocraticos
necessarios. Assim, sua empresa nascera
soOlida e com potencial de crescimento.

Estd pronto para comecar? Entdo, prepare
para transformar o sonho do proprio
negocio em realidade.
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Como é ser
empreendedor
no Brasil?

Conhec¢a o cendrio do

empreendedorismo nacional '

O Brasil tem um dos maiores indices de
empreendedorismo do mundo.

Em 2024, foram abertas ilhG ,sendo 78%
microempreendedores individuais (MElI). Dessas, o setor de servicos
lidera com 61% das novas empresas, seguido pelo comércio e industria.

N\

JOB
@ N milhées de novas
, empresas em 2024

=

Esses nUmeros mostram que cada vez mais pessoas buscam
independéncia financeira abrindo seu proprio negocio.

Empreender no Brasil significa mais do que abrir um negocio. Envolve
resiliéncia, adaptacdo e criatividade para superar desafios. No entanto, o
empreendedorismo também representa independéncia financeira,
autonomia e uma forma de transformar ideias em realidade.


https://agenciasebrae.com.br/economia-e-politica/brasil-tem-28-milhoes-de-pequenas-empresas-criadas-em-2024/
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Inclusive, o futuro do empreendedorismo
no Brasil pode ser feminino, jovem e negro.

E oquediza pesqwsa Monitor Global

que mostra que, dentre as pessoas que
querem empreender nos proximos trés
anos, 54,6% sdo mulheres.

2O 54 6%

de mulheres que querem
empreender nos proximos 3 anos.

No mesmo panorama, também vemos que a
maioria dos empreendedores sdo jovens de
até 34 anos.

Apesar da formalizacdo ainda ser um desafio,
0 empreendedorismo brasileiro cresce
constantemente. Isso significa que ha espaco
para investir em um negaocio hovo, com foco
em independéncia financeira, geracdo de
renda extra e realizacdo de um sonho.

Agora, veja como fazer isso na pratical


https://agenciasebrae.com.br/dados/futuro-do-empreendedorismo-no-brasil-pode-ser-feminino-jovem-e-negro/
https://agenciasebrae.com.br/dados/futuro-do-empreendedorismo-no-brasil-pode-ser-feminino-jovem-e-negro/
https://agenciasebrae.com.br/dados/futuro-do-empreendedorismo-no-brasil-pode-ser-feminino-jovem-e-negro/
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Empreendendo

do zero: primeiros

PASSOS

)

Antes de abrir uma empresaq, é
necessario entender o contexto e

as possibilidades. Um dos erros mais
comuns € comecar sem planejamento,
sem conhecer o mercado ou sem
avaliar a viabilidade do negodcio.

O primeiro passo € estudar as tendéncias

do setor, avaliar as demandas dos clientes e
mapear oportunidades. Isso evita que voceé entre
em um mercado saturado ou sem potencial de
crescimento. Nesta etapa, vocé também deve
considerar se vai empreender sozinho ou com
SOCios, se 0 seu hegocio serd fisico ou digital e
qual serd o diferencial competitivo.
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Antes de mais
nadaq, escolha

seu modelo de
negocios

O modelo de negocios define como sua

empresa vdi criar, entregar e capturar
valor. \Voce precisa decidir se vendera
produtos ou servicos, se atuard no ambiente
fisico ou digital e se atenderd empresas
(B2B) ou consumidores finais (B2C).

Se optar pelo comeércio, pode escolher entre
loja fisica, e-commerce, marketplace ou
vendas por redes sociais. Se for prestar
servicos, pode atuar com atendimento
presencial ou remoto. Cada modelo tem
vantagens e desafios que devem ser
avaliados com cuidado.

Também é importante definir a estrutura
da operacao. \/océ pretende trabalhar
com estoque proprio ou sob demanda? O
atendimento serd local ou nacional? Essas
respostas impactam diretamente nos
custos e na logistica do negadcio.


https://blog.pagseguro.uol.com.br/modelo-de-negocio/
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Agoraq, analise o terreno
onde voceé quer pisar

Antes de comecar, estude o
mercado. Quem sdo seus clientes?
Qual é a concorréncia? Quais sdo os
desafios do setor?

Definir o publico-alvo é essencial para
criar produtos e servicos alinhados as
necessidades dos consumidores. Além disso,

0 O O compreender os habitos de compra e as
tendéncias do segmento ajuda a estruturar

r—‘ rﬁ um negocio mais competitivo.

Outro ponto importante & analisar o cendrio local. Se vocé pretende abrir
uma loja fisica, verifigue a concorréncia na regido e avalie se hd demanda
suficiente para sustentar sua empresa.

Confira quem serao
Seus concorrentes y

A anadlise da concorréncia permite entender ' ﬁ'

COMO as empresas do setor operam, quadis

sdo seus pontos fortes e fracos e quais / 7
oportunidades podem ser exploradas.

Faca um benchmark, ou seja, um estudo detalhado dos concorrentes

diretos e indiretos. Analise precos, estratégias de marketing, canais de
venda e diferenciais de cada um.

Essa andlise ajudara vocé a identificar lacunas no mercado. Se seus
concorrentes falham no atendimento ao cliente, por exemplo, essa pode
ser uma oportunidade para o seu negocio se destacar.

@ PagBank
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Andlise
SWOT

A matriz SWOT (Forcas, Fraquezas,

Oportunidades e Ameacas) é

uma ferramenta essencial para

entender o seu posicionamento no mercado. Ela é dividida
em quadrantes e cada um deve ser preenchido conforme o
esguema abaixo.

Assim, vocé tem uma visualizacdo mais clara de qual area
precisa de mais atencao.

_ Forcas

Diferenciais que tornam seu negocio
competitivo (cendrio interno).

L Fraquezas

Pontos que precisam ser
melhorados (cendrio interno).

B Oportunidades

Tendéncias e demandas que podem
ser exploradas (cendrio externo).

B Ameacas

Fatores externos que podem dificultar
0 crescimento (cendrio externo).

Fazer essa andlise ajuda a definir estratégias para minimizar
riscos e maximizar as chances de sucesso.

@ PagBank
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Tirando a
empresa do papel

Agora que voce ja fez a andlise de mercado

e definiu seu modelo de nego6cios, € hora de
estruturar a empresa. A formalizacdo e a
organizacdo financeira sdo fundamentais para
garantir que o negadcio funcione corretamente
desde o inicio. Ter um plano claro evita
surpresas desagraddaveis no futuro.

Primeiro, monte um
plano de negocios

O plano de negocios € um documento que \O /
descreve o funcionamento da empresa,
0s produtos e servicos oferecidos, o publico-
alvo, a concorréncia, o modelo de operacdo e
as projecoes financeiras. Ele serve como um

guia para a empresda e também & essencial caso voceé precise buscar
investidores ou financiamentos.

Com um plano bem estruturado, fica mais facil tomar decisbes
estratégicas e garantir a viabilidade do empreendimento.

10
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O)

Defina seu orcamento (_\

com cuidado

N\
Calcular os custos inicigis e o S
capital de giro necessario para
OS primeiros meses de operacado
€ essencial para evitar problemas
financeiros.

Os principais custos incluem aluguel, compra de
equipamentos, matéria-prima, marketing e legalizacdo da
empresa. Além disso, &€ importante ter uma reserva financeira
para cobrir imprevistos.

Fique atento: manter um controle rigido do fluxo de
caixa desde o inicio evita problemas e garante a
sustentabilidade do negocio.

Desenhe O $
suas metas AN

Definir metas claras ajuda N\
a manter o foco e medir o

crescimento do negocio. As metas

devem ser especificas, mensurdveis,

alcancaveis, relevantes e com prazo

definido (SMART). Com objetivos bem estabelecidos, a
tomada de decisdo fica mais facil, j& que vocé sabe onde
pretende chegar. Além disso, avaliar o desempenho da
empresa passa a ser mais simples.

1


https://blog.pagseguro.uol.com.br/o-que-e-capital-de-giro/
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Lidando com a
burocracia:

Confira os aspectos técnicos
para formalizar uma empresa

A formalizacdo da empresa € um passo fundamental
para garantir seguranca juridica e acesso a beneficios
como emissdo de notas fiscais e linhas de crédito. O
processo inclui a escolha da modalidade empresarial, a
obtencdo do CNPJ, a definicdo do regime tributario e o
registro na prefeitura. Veja mais abaixo.

A sOs ou
acompanhado?

Antes de registrar uma empresa, € essencial decidir se vocé
ird empreender sozinho ou com socios. Essa escolhaimpacta
diretamente a estrutura do negocio, as responsabilidades
administrativas e a divisdo de lucros.

Empreender sozinho pode garantir autonomia total nas decisoes,
mas também significa arcar com todos os custos e desafios
sozinho. Ja ter um ou mais socios pode facilitar a gestdo, ampliar os
investimentos e distribuir tarefas, mas exige um alinhamento claro
sobre direitos e deveres.

Caso opte por um modelo societario, &€ importante definir as regras

da parceria desde o inicio. Alem disso, algumas modalidades
empresariais exigem a presenca de mais de um socio. Por outro

lado, guem deseja empreender sem socios tem opcoes como
Microempreendedor Individual (MEI) ou Empresario Individual (El).

12
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Escolhaa
modalidade —
empresarial

A modalidade empresarial define a estrutura legal do
negocio e deve ser escolhida com base no faturamento,
na quantidade de socios e no tipo de atividade exercida.

As principais opcdes incluem MEI, Microempresa (ME),
Empresa de Pequeno Porte (EPP), Empresario Individual (El) e
Sociedades (LTDA e S.A.).

O MEI € a op¢cdo mais simples, destinada a quem
fatura até RS 81 mil por ano e ndo tem sécios. Ja a
Microempresa (ME) e a Empresa de Pequeno Porte
(EPP) atendem negocios com faturamento maior e
possibilitam a contratacdo de mais funciondrios.

Empresas que atuam em sociedade podem escolher
entre Sociedade Limitada (LTDA) e Sociedade
Anonima (S.A.). Na LTDA, a participacdo de cada socio
é definida pelo capital investido, enquanto na S.A. € um
modelo mais complexo, utilizado por empresas que
desejam captar investimentos.

13
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Atencao: porte e modalidade
NAo sSA0 a mMesma Ccoisa

Embora o porte da empresa e a modalidade empresarial
estejam relacionados, sdo conceitos diferentes. O porte
estd vinculado ao faturamento e ao numero de funciondrios,
enquanto a modalidade empresarial diz respeito a
estrutura juridica do negadcio.

Por exemplo, um MEI sempre serd uma
Microempresa, mas nem toda Microempresa € um
MEI. Empresas podem ser classificadas como ME,
EPP ou Empresa de Médio e Grande Porte conforme
seu faturamento anual. Essa classificagdo
influencia aspectos como o regime tributdrio e a
obrigatoriedade de auditoria contabil.

Além disso, ao crescer e ultrapassar o faturamento limite
de sua categoria, a empresda pode precisar mudar de porte
e até de modalidade empresarial. E importante acompanhar
esse crescimento para garantir que o enquadramento esteja
sempre correto e evitar problemas com o fisco.

14



COMO EMPREENDER DO ZERO - UM GUIA DEFINITIVO

Emita o CNPJ

O Cadastro Nacional da Pessoa Juridica (CNPJ)
€@ o numero de identificacdo da empresa perante a
Receita Federal.

Ele permite que o negdcio funcione legalmente, possibilitando
a emissdo de notas fiscais, a abertura de conta empresarial
e 0 acesso a beneficios como crédito e incentivos fiscais.

Para obter um CNPJ, &€ necessario escolher a
modalidade empresarial e realizar o cadastro no site

da Receita Federal. No caso do MEI, esse processo
é simplificado e pode ser feito gratuitamente pelo

Portal do Empreendedor.

Ja para outras modalidades, pode ser necessario o
registro na Junta Comercial e a elaboracdo de um
contrato social.

ApoOs a emissdo do CNPJ, o empreendedor deve verificar

as exigéncias estaduais € municipais para regularizar a
empresd. Dependendo da atividade exercidag, pode ser
necessario obter inscricoes adicionais, como a Inscricdo
Estadual para empresas que comercializam produtos fisicos.

15


https://www.gov.br/receitafederal/pt-br
https://www.gov.br/receitafederal/pt-br
https://www.gov.br/empresas-e-negocios/pt-br/empreendedor
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Consulte a prefeitura
da sua cidade

Apos obter o CNPJ, € importante consultar a prefeitura
para verificar quais autorizacdes sdo necessarias para
operar legalimente.

Algumas atividades exigem alvara de funcionamento,
inscricdo municipal e até registros especificos, dependendo
da legislacao local.

O alvara de funcionamento autoriza a empresa a
operar no endereco escolhido e deve ser solicitado
junto a prefeitura. Ja a inscricdo municipal &
obrigatoria para empresas que prestam servicos

e garante a regularidade do pagamento do ISS
(Imposto Sobre Servicos).

Além disso, algumas prefeituras exigem o registro da empresa
na Junta Comercial e a apresentacdo de documentos como
projeto de seguranca, laudo dos bombeiros e licencas
ambientais, dependendo do tipo de negocio.

16



Defina oregime
tributario
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O )
s
\

O regime tributdario determina como a empresa pagara
impostos e deve ser escolhido com base no faturamento

e na atividade exercida.

No Brasil, hd trés opcoes principais:

Simples Nacional: regime simplificado para
empresas com faturamento de até RS 4,8 milhoes
por ano. Unifica tributos em uma unica guia e tem
aliquotas reduzidas. Ideal para MEIs, MEs e EPPs.

Lucro Presumido: indicado para empresas que
faturam até RS 78 milhdes por ano. Os impostos
sdo calculados com base em um percentual fixo
sobre a receitq, independentemente do lucro real
da empresaq;

Lucro Real: obrigatorio para grandes empresas e
aquelas que faturam acima de RS 78 milhdes por
ano. Os impostos sdo calculados com base no lucro
efetivo do negocio, o que pode ser vantajoso para
empresas com margens de lucro menores.

A escolha do regime tributario influencia
diretamente a carga tributaria da empresa. Por isso,
é recomendavel contar com o apoio de um contador
para avaliar a melhor opcao.

17


https://blog.pagseguro.uol.com.br/mei-me-e-profissional-liberal-saiba-as-diferencas-dos-regimes-de-tributacao/
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(_—
—

\/ —
Defina as atividades  —

conforme o CNAE

O Cadigo Nacional de Atividades Economicas (CNAE)
classifica as atividades que a empresa pode exercer.
Esse codigo é necessario para a emissdo do CNPJ e define
quais impostos a empresa pagara.

Ao abrir o negocio, € fundamental selecionar

o CNAE correto para evitar problemas fiscais.
Empresas que atuam em mais de uma drea
podem incluir atividades secundarias, desde
que compativeis com a principal.

Além disso, algumas atividades possuem restri¢coes.

O MEI, por exemplo, ndo pode atuar em adreas como
advocacia, engenharia e servigos financeiros. Da
mesma forma, alguns CNAEs exigem licencas especificas,
como as atividades relacionadas a saude e alimentacado.

Definir corretamente o CNAE

garante que a empresa funcione
N dentro da legalidade e evita

problemas com a fiscalizacdo.

18
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Hora de

colocar a mao
na massa!

00O
e

Agora que a empresa esta formalizada

e estruturada no papel, € o momento de
operacionalizar o negocio. Isso inclui definir o
local de funcionamento ou criar uma presenca
digital, negociar com fornecedores, organizar o
estoque e preparar o atendimento ao cliente.

Os primeiros meses de operacdo exigem
atencéo redobrada. E necessario monitorar as
despesas iniciais, garantir que os produtos ou
servicos estejam disponiveis para os clientes e
testar diferentes estratégias de vendas.

19
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Monte o0 site ou
selecione o local do PDV

Se o0 seu negocio for fisico, a escolha do ponto de
venda (PDV) deve levar em consideracdo fatores como
fluxo de clientes, acessibilidade e custo do aluguel. Avaliar a
concorréncia na regido também ajuda a tomar uma decisdo
mais assertiva.

Para empreendimentos digitais, a constru¢cao do
site € essencial. O e-commerce deve ser intuitivo,
rapido e seguro, com um design responsivo para
celulares e computadores. Além disso, € importante
investir em estratégias de SEO para que a pagina
seja encontrada no Google.

Outra alternativa € vender por marketplaces, como
Shopee e Amazon. Essas plataformas jad possuem
trafego de clientes, facilitando a captacdo de vendas
sem a hecessidade de grandes investimentos iniciais.

20


https://blog.pagseguro.uol.com.br/o-que-e-um-pdv/
https://blog.pagseguro.uol.com.br/o-que-e-um-pdv/
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Encontre fornecedores
(e negocie precos com eles)

Se 0 seu negocio depende da compra de produtos ou
matéria-prima, é essencial encontrar fornecedores
confidveis e negociar pre¢cos competitivos. Isso impacta
diretamente nos custos operacionais € na margem de lucro
da empresa.

Pesquise diferentes fornecedores e

compare precos, prazos de entrega
e qualidade dos produtos. Sempre
que possivel, negocie descontos

\/ para compras em grande

quantidade e busgque condicoes de
pagamento que favorecam o fluxo
de caixa.

Fique atento aos
gastos iniciais

Os primeiros meses de um novo negocio exigem um
controle financeiro rigoroso. Gastos desnecessarios
podem comprometer o capital de giro e dificultar a
estabilidade da empresa.

|_ Registre todas as despesas e
crie um planejamento financeiro
detalhado. Defina prioridades e

SE— evite investimentos excessivos em
@ O/o itens que ndo sdo essenciais para o

funcionamento imediato do negadcio.

Ferramentas de gestdo financeira, como o PagVendas,
podem ajudar no controle, permitindo acompanhar entradas

e saidas em tempo real.

21
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Monte a vitrine
(ou as paginas do site)

Se o0 seu negocio é fisico, a disposi¢cdo dos produtos
no ponto de venda influencia diretamente no
comportamento do cliente. Organizar a vitrine de forma
estratégica pode aumentar as vendas e atrair mais publico.

Para e-commerces, a apresentacado

dos produtos é ainda mais importante.
ﬁ Fotos de alta qualidade, descricoes

detalhadas e avaliagoes de clientes

— ajudam a criar confianca e facilitar a
decisdo de compra.

No caso de redes sociais, a estruturacdo do perfil

também deve seguir uma l6gica organizada. Criar
destaques no Instagram, investir em imagens bem editadas
e manter um feed visualmente atrativo contribui para a
credibilidade da marca.

Organize seu estoque
Uma gestdo eficiente do estoque evita desperdicios,

reduz custos e garante que os produtos estejam sempre
disponiveis para os clientes.

Se a empresa trabalha com produtos
fisicos, & essencial definir um controle
de entrada e saida de mercadorias.
Softwares de gestdo podem ajudar a
monitorar o volume de vendas e evitar a
falta ou 0 excesso de estoque.

Para empreendimentos digitais, como infoprodutos e cursos
online, ndo ha preocupacdo com o estoque. No entanto, é
importante ter um sistema organizado para garantir que os
clientes tenham acesso ao conteudo sem problemas.

22
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https://blog.pagseguro.uol.com.br/estoque-de-seguranca-aprenda-calcular/
https://blog.pagseguro.uol.com.br/infoprodutos/
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Se precisar, este € o momento
para contratar funciondarios

Nem todo negocio exige a contratag¢do de funciondrios
logo no inicio. No entanto, conforme a demanda cresce, pode
ser necessario ter uma equipe para auxiliar nas operacoes.

Se decidir contratar, leve em
consideracao os custos trabalhistas
e busque profissionais alinhados
com o0s valores da empresa. Um
atendimento eficiente e um bom
servico ao cliente sdo fatores que
influenciam diretamente o sucesso
do negacio.

Caso ainda ndo tenha recursos para contratar, considere
automatizar alguns processos. Ferramentas de atendimento

via chatbot, gestdo financeira e controle de estoque podem
reduzir a necessidade de mao de obra no inicio.

EXTRA: defina os sistemas
de pagamento disponiveis

Oferecer diferentes formas de pagamento garante
que todos os clientes que chegarem a sua loja -

seja online ou fisica - possam escolher a forma que
preferem pagar. Por isso, diversidade é tdo importante.

O PagBank te ajuda nessa etapa! Com solucoes que
vdo desde maquininhas até Link de Pagamento, nos
destacamos como um aliado no crescimento e na
organizacdo de pequenos negocios.

23

@ PagBank


https://blog.pagseguro.uol.com.br/o-que-e-gestao-financeira/
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Maquinint

As maquininhas do PagBank

sdo ferramentas eficientes para
transacoes comerciais:

© Diversas bandeiras de cartdo;

©® Toaxas competitivas;

©@ Rapidez no processamento de pagamentos;
© Portabilidade e praticidade;

© Suporte técnico eficiente.

simplifica as vendas online:

& Facilidade para enviar cobran¢as por e-mail
Ou redes socidais;

Seguranca nas transacoes;
Acesso a um publico mais amplo;

Integracdo com plataformas de e-commerce;

© © 0O ©

Rastreamento e controle de pagamentos.

24
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e 5

O Checkout do PagBank otimiza a
finalizacdo de compras online: O O

© Processo de pagamento simplificado;
© Alta seguranca de dados;

® Compatibilidade com diferentes plataformas
de e-commerce;

® Personalizacdo conforme a identidade da marca;

© Suporte a varias formas de pagamento.

| L

W

QR Code

Osi
traz conveniéncia e rapidez:

[
] i

(ono)

® Pagamentos rapidos e sem contato fisico;
Menor dependéncia de equipamentos;
Facilidade de uso para clientes;

Reducdo de filas e tempo de esperaq;

© © 0O ©

Integrado com o aplicativo PagBank.
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Divulgando
seu trabalho

Ter um negécio aberto néo basta. E preciso atrair
clientes e construir uma presenca no mercado.

Estrategias de marketing e divulgacdo s@o essenciais

para aumentar as vendas e fortalecer a marca.

Existem diversas formas de promover um negocio,
desde redes sociais até anuncios pagos e marketing de
conteddo. O ideal € combinar diferentes estratégias para
alcancar o publico certo.

Faca perfis nas redes
=¥ sociais para comecar
a divulgacao

Redes sociais sdo canais poderosos para atrair clientes. Criar
perfis no Instagram, Facebook, TikTok e LinkedIn permite aumentar a
visibilidade da marca e interagir diretamente com o publico.

Aposte em postagens regulares, fotos de
qualidade e conteudos que agreguem valor.
Além de divulgar produtos, compartilhe
informacoes Uteis e tendéncias do setor.
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Se possivel, invista
em andncios nas
redes sociqis

Os anuncios pagos permitem segmentar o publico
com precisao, aumentando a chance de atrair
clientes qualificados. Plataformas como Facebook
Ads e Google Ads possibilitam definir orcamentos
acessiveis e testar diferentes campanhas.

— 000
Mesmo com investimentos baixos, &
possivel alcancar um grande nimero
de pessoas e otimizar os resultados
com base nos dados coletados.

0‘./

Instale o WhatsApp
Business

O WhatsApp Business € uma ferramenta essencial
para comunicacao direta com clientes. Ele permite
configurar mensagens automaticas, criar catdlogos de
produtos e oferecer suporte de forma pratica.

Além disso, € uma excelente
opcdo para fidelizar clientes, tirar
' 4

duvidas rapidamente e facilitar o
processo de compra.
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UG Tome cuidado com

as promocoes

Oferecer descontos pode ser uma estratégia
eficaz para atrair clientes no inicio, mas é
preciso planejamento. Promoc¢oes exageradas
podem comprometer a margem de lucro e causar
insatisfacdo quando os precos voltam ao normal.

Por isso, defina estratégias sustentaveis para
oromo¢oes, garantindo que os descontos nao
orejudiguem a viabilidade do negadcio.

Preste atencado a
todos os feedbacks
de clientes

O feedback dos clientes € uma das principais
formas de entender o que pode ser melhorado no
negocio. Responder comentarios, analisar avaliagdes
e ajustar estratégias conforme as necessidades do
publico sdo acdes fundamentais para o crescimento.

Aprenda com seus
erros e acertos

Empreender € um aprendizado continuo. O
importante ndo &€ evitar erros a todo custo, mas sim
aprender com eles e aprimorar o negocio ao longo
do tempo. Acompanhe métricas, revise estratégias e
esteja sempre aberto a melhorias.

Adaptabilidade € uma caracteristica essencial
para qualquer empreendedor.
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Comecea
empreender do zero

com o PagBank '

@)

Empreender exige planejamento e as
ferramentas certas para facilitar a gestao. O
PagBank oferece solucoes completas para quem
deseja comecar um negocio do zero, incluindo
madguininhas de cartao, links de pagamento e
plataformas de gestdo financeira.

Seja qual for o seu modelo de negocio, contar
com um sistema eficiente de pagamentos

e gestdo financeira na hora de saber como
empreender do zero, faz toda a diferenca. Além
das diferentes opgcoes como Maquininhas e Link
de Pagamento, o PagBank traz mais solucoes
para o seu negocio, como:
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S

S :

O Envio Facil do PagBank facilita a
logistica de entregas:

© Tarifas competitivas de envio;

® Rastreamento em tempo real dos pacotes;
© Integracdo com principais transportadoras;
®@ Facilidade no agendamento de coletas;

® Suporte ao cliente durante todo o processo de entrega.

N\
/

Clube Pag

O Clube Pag oferece
vantagens exclusivas:

® Descontos em produtos e servicos;
® Acumulacdo de pontos em compras;
® Ofertas personalizadas para membros;

@ Beneficios extensivos a diferentes categorias de produtos.
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PagVendas

o Y
O PagVendas & um sistema 5
completo de gestéo.
©® Gerenciomento de vendas e estoque 100% integrado;

© © 0O B 6 0 B e

Relatorios detalhados de desempenho;

Interface amigavel e facil de usar;

Sincronizagcdo com maguininhas do PagBank;
Oferecimento de diferentes formas de pagamento;

Controle de frente caixa em tempo real;

Agendamento de horarios para atendimento ao consumidor;

Simulador para prever ganhos e ajustar estrategicamente
OS precos;

Gerenciamento das vendas e contatos dos clientes;
Criacdo de loja online;

Emitir notas fiscais facilmente;

Evitar filas e emitir cupons no modo evento;
Atracado e fidelizagdo de clientes com o ClubePag;

Extracdo de relatorios detalhados de vendas.
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Conta PJ PagBank —

Seja MEI, ME ou qualquer outro porte,
VOCE pode ter uma conta completa para
gerenciar o hegaocio.

© Cartdo de crédito internacional e gratuito;

© ©® 6 0 6 B 6

Gestdo de Cobrancas com emissdo de boletos e Pix;
Pagamento de diversos boletos de uma soé vez,
Automatizacdo da Folha de Pagamento;
Antecipacdo das vendas na hora que quiser,
Plataforma de Investimentos para empresas;
Gestdo de acessos com usudrios adicionais;

PagBank Seguro Empresarial e muito mais.

Conte com o PagBank como seu aliado na
constru¢cdo de um novo negocio!
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